


案例名称 
 

广告内容运营管理-助力零售媒体商业化应用 

参与方 

申报企业 万家数科商业数据有限公司 

应用企业 华润万家有限公司 

            申报奖项类别 智慧营销工具 

            案例核心要素 区域精准营销、智能监播体系、闭环数据报告、策略优化引擎、生态开放能力 

            应用企业推荐语 
通过广告内容运营管理系统，带来了异业合作广告投放，增加了广告创收，为全渠道的广告生

态奠定了基石 



背景与目标  

系统目标： 

应用背景： 
 
2000+门店，30000+电子屏 
 
客流量超百万，屏幕曝光价值待释放 
 

商业化变现               将自助屏转化为广告媒体资源 

生态构建         搭建广告主—平台—门店数字化协作体系 

精准营销                    实现[千店千面]的内容投放策略 



广告内容运营管理系统产品介绍 

清晰的媒体资源管理 

多类型设备统一管理，统一内容投放高效精准上刊，提高运营效率 

 

媒体素材管理 

按照营销主题，区域范围分类素材管理，快速按使用场景启用素材 

 

媒体内容投放管理 

高效灵活的内容编排机制，轻松实现媒体主营销准确投放 

 

媒体数据统计 

内容投放监控，提供闭环数据报告，辅助内容运营策略优化 
 

播放周期 播放门店数 

播放设备数 播放广告 
位数 

广告播放 
次数 

播放广告 
数量 

-> 
通过系统投放内容，支持实时数据查看 



头部品牌合作实效 

品牌 投放场景 投放策略 传播效果 
 
XX快消酒类品牌 

 
预调酒夏季营销 

 
华东、华南区域精
品超市定向推送 

 单日最高曝光量23万
次 

 扫码线上下单转化率
12% 

 试点门店产品销量环
比提升38% 

 
XX旅游品牌 

 
国庆10月旅游季推广 

 
双屏互动（主屏广告+购
中banner二维码） 

 广告完整播放率91% 
 活动页面UV转化率

9.3% 

 
XX快消零食品牌 

 

 
年货节礼盒推广 

 
双屏互动（主屏广告+购
中banner二维码） 
 

 曝光量500万次 
 销售转化率提升27% 
 

      传播效果解析 
1.精准场景匹配 ：旅游广告投放于一线城市商圈门店，目标用户匹配度高 
2.多形态内容覆盖：视频广告平均停留时间7秒（行业基准5秒） 
3.跨设备协同曝光：自助大屏+双屏POS组合投放，品牌记忆度提升40%↑ 



触达转化实证 
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‘‘ 指标  XX快消酒类 行业基准 

有效曝光率      92.3%          68% 
 
黄金时段占比     64%           45% 

触达质量分析 销售转化链路 

XX快消零食转化路径 
 
广告曝光→ 扫码领样→关联
购买→会员转化 
 
 首单转化率29% 
 复购率增长17% 

O2O协同效应 

XX旅游品牌 
广告投放 

 门店半径3KM商户曝
光权重提升40% 

 



商业化营收增长 

财务成果 收入结构 生态价值 

 年度广告营收增长：
每年20%以上的增长 

 

 头部品牌主占比：65% 
 区域中小广告主：22% 
 内部营销资源置换：

13% 

 引入新广告主8家 
 战略合作品牌续约

率100% 
 广告资源利用率同

比提升40% 



综合营销价值 

核心商业价值 

1. 流量变现升级 

 日均广告曝光量：105万次（覆盖68%收银客群） 

 

用户运营深化 

 广告扫码会员注册率：63%（沉淀高价值消费数据） 

 屏幕周边货架转化率提升19%（激活”所见即所”得消费） 

成本结构优化 
 
 替代传统印刷物料成本 
 运维人效比：1人管理2万+台设备 
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